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Ci•cie strumieniem 
wodnym staje si• 
coraz popularniejsze 
i  przede wszystkim coraz 
bardziej przyst•pne 
(technologicznie i 
kosztowo), dlatego 
postanowili€my ± 
przy merytorycznym 
wsparciu •rmy TECHJET 
± przybli‚yƒ Pa„stwu 
t• technologi•. W tym 
wydaniu przedstawimy 
Pa„stwu bli‚ej sam… 
•rm• i obszary, w kt†rych 
dziaøa. W kolejnych za€ 
zaczniemy cykl artykuø†w 
poradnikowych, 
skupiaj…cych si• na 
technologii i tym, 
jak mog… j… Pa„stwo 
wykorzystaƒ w swoich 
przedsi•biorstwach. 

Technologia ci•cia 
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od producenta, który posiada ogromny od-
dzia• zajmuj•cy si• wy••cznie projektowa-
niem i wytwarzaniem tego typu urz•dze!. 
Mo"na powiedzie#, "e podstawowym $ró-
d•em naszego sukcesu jest to, "e nie pró-
bowali%my wywa"a# otwartych drzwi, ale 
wykorzystali%my wieloletnie do%wiadcze-
nie naszych dostawców.

Jaka jest wasza najwa•niejsza zas•uga?
- Nasza polityka doprowadzi•a do tego, 
"e zarówno ceny samych maszyn, jak 
i cz•%ci eksploatacyjnych, oferowanych 
w Polsce, w cudowny sposób zmala-
•y. Nagle okaza•o si•, "e nie trzeba by# 
potentatem, "eby zainwestowa# w in-
nowacyjn• technologi•. To zach•ci•o 
tak"e osoby, które nie prowadzi•y wcze-
%niej produkcji czy nawet "adnej innej 
dzia•alno%ci gospodarczej do rozpo-
cz•cia nowego biznesu. Zauwa"yli%my 
w zwi•zku z tym potrzeb• dzielenia si• 
w•asnym wieloletnim do%wiadczeniem 
w tego typu dzia•alno%ci.

Co rozumie Pan pod poj!ciem 
„innowacyjno"#”?
- Innowacyjno%# TECHJET polega na 
optymalizacji pracy urz•dze!, dzi•-
ki integrowaniu w jednym urz•dze-
niu najlepszych dost•pnych na %wie-
cie rozwi•za! technologicznych. Nie 
jeste%my przedstawicielem jednego 
producenta i nie jeste%my w zwi•zku 
z tym zobowi•zani do oferowania pro-
duktów tylko jednej „s•usznej” marki. 

WINDOOREXPERT: W czym specjali-
zuje si! $rma TECHJET?
Adam Cegielski: Mo"e zabrzmi to dziw-
nie, ale jako autoryzowany serwis i dostaw-
ca systemów do ci•cia wod•, wyró"nio-
nych m.in. certy&katem innowacyjno%ci, 
nie sprzedajemy maszyn. Dostarczamy 
natomiast kompleksowe rozwi•zania biz-
nesowe w oparciu o technologi• waterjet, 
obejmuj•ce wszechstronne doradztwo 
w kwestii optymalizacji produkcji lub 
%wiadczenia us•ug. Wszystkim zaintere-
sowanym dajemy tak"e wsparcie doradcze 
dotycz•ce prowadzenia biznesu, kontro-
li &nansów, skutecznego reklamowania 
swoich us•ug i produktów. Co wa"ne, od 
samego pocz•tku staramy si• koncentro-
wa# tylko na maszynach do ci•cia wod•, 
nie oferuj•c wycinarek innego typu. Uwa-
"amy, "e tylko takie podej%cie gwarantuje 
wysoki poziom obs•ugi klienta. My%l•, "e 
w tej chwili posiadamy ofert• maszyn do 
ci•cia wod• mog•c• zaspokoi# praktycz-
nie ka"dego.

Jak zrodzi• si! pomys• na $rm!?
- To, w jakim miejscu znajdujemy si• 
obecnie, zawdzi•czamy naszemu wie-
loletniemu do%wiadczeniu w us•ugowej 
obróbce materia•ów. Pewnego dnia, ana-
lizuj•c oferty na maszyny do ci•cia wod• 
dost•pne w Polsce i za granic•, doszli%my 
do wniosku, "e na polskim rynku brakuje 
&rmy, która mog•aby konkurowa# z przed-
stawicielami zachodnich koncernów, na-
rzucaj•cych du"e mar"e na swoje produkty 

i w ten sposób winduj•cych ceny tej nie-
zwykle obiecuj•cej i ci•gle rozwijaj•cej 
si• technologii. Produkowane wówczas 
w Polsce wycinarki wodne ogranicza•y si• 
do s•abo sprawdzonych prototypów. Po-
stanowili%my poprawi# sytuacj• polskich 
przedsi•biorców – us•ugodawców i pro-
ducentów detali wycinanych z najrozma-
itszych materia•ów, a tym samym klientów 
ko!cowych, wprowadzaj•c do sprzeda"y 
innowacyjn• technologi• w dobrej cenie. 
Pomys• okaza• si• strza•em w dziesi•tk•. 
Powo•ana do "ycia &rma TECHJET szyb-
ko zacz••a si• rozwija#.

Czy •atwo by•o zaistnie# na rynku? 
- Konkurowanie z &rmami, które maj• du"e, 
zagraniczne zaplecze marketingowe nigdy 
nie jest •atwe. Od pocz•tku jednak g••boko 
wierzyli%my w s•uszno%# przy%wiecaj•cej 
nam idei. Alternatyw• i zarazem szans• na 
obni"enie cen przy zapewnieniu najwy"-
szej jako%ci urz•dze! by•o stworzenie ma-
szyn waterjet z•o"onych z komponentów 
sprowadzonych od najlepszych wyspecja-
lizowanych producentów na %wiecie oraz 
powo•anie sprawnego i dobrze dostosowa-
nego serwisu. Z determinacj• szukali%my 
odpowiednich podzespo•ów do maszyn 
oraz godnych zaufania dostawców. Dla-
tego np. oprogramowanie do wycinarek 
wodnych TECHJET ma ju" ponad 1800 
wdro"e!, bo pochodzi od &rmy zajmuj•cej 
si• wy••cznie produkcj• oprogramowania, 
a konsole do sterowania ju" kilkaset tysi•-
cy zastosowa!, poniewa" sprowadzamy je 

­ Wi•kszo€ƒ maszyn dziaøaj…cych  
w bran‚y usøugowej ma wymiar 
stoøu 2x3m, a te najwi•ksze, kt†re 
mo‚na policzyƒ na palcach jednej 
r•ki maj… format 3x6m. W  TECHJET 
WB12646 maksymalna wielko€ƒ 
obrabianych detali to a‚ 12x3m.
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Dzi•ki temu mo"emy zaproponowa# na-
szym klientom dowoln• kon&guracj• ma-
szyny, pompy i oprogramowania, doradza-
j•c im wy••cznie sprawdzone i korzystne 
dla nich rozwi•zania.

Czy nie jest tak, •e wszyscy dostawcy 
technologii d%•% do tego samego?
- Niestety, nie. Niektórzy próbuj• robi# 
wszystko sami. Nie mówi•c o tym, "e jako%# 
skomplikowanych urz•dze!, wyproduko-
wanych przez „ekspertów od wszystkiego”, 
budzi pewne w•tpliwo%ci. Praktyka taka 
powoduje uzale"nienie klientów od w•a-
snego serwisu, pozwala narzuca# im ceny. 
Co je%li &rma zniknie z rynku? Je%li ustanie 
produkcja, cz•%ci zamienne – produkowa-
ne tylko w tym jednym miejscu – równie" 
znikn• z rynku lub ich cena dramatycznie 
wzro%nie. 'eby wzmocni# niezale"no%# 
i poczucie bezpiecze!stwa naszych klien-
tów, oferujemy im maszyny wyposa"one 
tylko w sprawdzone i szeroko dost•pne mo-
du•y i cz•%ci.

Do kogo jest skierowana wasza oferta?
- Nasz• ofert• kierujemy do wszystkich 
przedsi•biorców, którzy chc• usprawni# lub 

poszerzy# produkcj•, rozbudowa# ofert• 
us•ug zwi•zanych z obróbk• ró"nych mate-
ria•ów, a tak"e wszystkich tych, którzy chc• 
rozpocz•# nowe, zyskowne przedsi•wzi•cie. 
Wycinarki wodne s• najbardziej uniwersal-
nym sposobem obróbki najrozmaitszych ma-
teria•ów, m.in.: metali, szk•a, pleksi, drewna, 
tekstyliów, gumy, ceramiki, kamieni natural-
nych, kompozytów, tworzyw sztucznych itd. 
Coraz powszechniej stosuje si• t• technologi• 
w szeroko poj•tym przemy%le elektromaszy-
nowym, w bran"y architektoniczno-budow-
lanej, kamieniarskiej, meblarskiej i wielu 
innych. 

Co powinno sk•oni# klientów do skorzysta-
nia akurat z Waszej oferty?
- Podstawowym wyró"nikiem &rmy jest in-
dywidualne podej%cie do klienta. Oprócz 
doradztwa wszyscy nabywcy maszyn TE-
CHJET (tak"e ci, którzy zakupili wycinar-
k• w przesz•o%ci) mog• liczy# na bezp•atne 
i do"ywotnie szkolenia z obs•ugi waterjeta, 
obrabiania materia•ów trudnych, a tak"e z ser-
wisowania pompy. Chcemy, "eby nasi klienci 
byli niezale"ni, ale jednocze%nie wiedzieli, "e 
zawsze mog• na nas liczy#.

! XP90"100 TECHJET

CIEKAWOSTKA

W czwartym kwartale tego roku na 
Pomorzu stanie najwi•ksza w Polsce, 
i jedna z najwi•kszych w Europie, no-
woczesna maszyna do ci•cia wod•. 
Maksymalna wielko%# obrabianych de-
tali to a" 12 x 3 m. Konstrukcja maszy-
ny TECHJET WB12030 jest wyj•tkowa 
nie tylko ze wzgl•du na wielko%# sto•u. 
Jej korpus wykonany jest w formie od-
lewu, a nap•d zapewniaj• serwomotory 
przy••czone do masywnych %rub ku-
lowych. Stó• o powierzchni roboczej 
3,1 x 12,1m oddzielony jest od korpu-
su, co daje mo"liwo%# przemys•owej 
obróbki grubych materia•ów, gdzie ci•-
cie wykonywane jest 24 h/dob• przez 
wiele dni bez przerwy. 
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